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Desde 1991...



  

1993 – Primera web española 
reconocida internacionalmente



  

1996 – Primer “buscador” español



  

2011 – Correo y Google Apps
● Migración de cuentas de alumnos, PAS y PDI
● Subconjunto de herramientas Google Apps



  

2015 – Piloto servicios en la nube
● Migración del ERP corporativo y todos los 

servicios asociados
● IaaS para servidores/almacenamiento
● PaaS para base de datos Oracle



  

2015 – Piloto servicios en la nube
● Estudio de mercado

– Tendencias (Gartner, IDC, Forrester, etc.)

– Entrevistas con varios proveedores

– Estudio de cada candidato

● Elección de AWS como más adecuado a 
nuestro objetivo de pruebas

● 6 meses de pruebas



  

2016 – Entrada en producción
● Pliego público de licitación
● Adjudicado a CloudMas (reseller de AWS)
● Entrada en producción en abril 2016...

...¡y aquí seguimos!



  

2017 – Piloto Office 365
● En marcha pruebas de aplicaciones office 365
● Sin uso de correo previsto 



  

2018 – Migración Aula Virtual
● Aplazado hasta 2018 por problemas de 

agenda de los técnicos implicados
● Migración más sencilla que el ERP corporativo 

(en teoría...)
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GÉANT IaaS Framework
● Acuerdo marco de contratación

– Diferentes proveedores y resellers de varios 
servicios punteros

– Facilita la contratación

● Acuerdo a nivel europeo
● Ya se puede utilizar



  

Ventajas GÉANT IaaS Framework
● Contratación directa del proveedor

– Eliminación de la barrera de entrada

– Prueba de varios proveedores de forma libre

– Elección del mejor cloud para cada tipo de servicio 
que requiera → Cloud multi-proveedor



  

Ventajas GÉANT IaaS Framework
● Contratación directa del proveedor

– Eliminación de la barrera de salida

– Contratación de servicios con coste elevado al 
migrar de proveedor sin miedo (de momento…)

– Coste de salida contemplado en los pliegos

– Uso de servicios sin equivalente en otros 
proveedores



  

Ejemplo de costes de salida
● Primer pliego para almacenar backups con 

espacio para 500 TB. 
● Empresa ganadora ofrece tráfico de entrada 

gratuito y 1 céntimo/GB en tráfico de salida
● Si en segundo pliego sale otro adjudicatario, el 

coste de salida es de 
500.000 GB * 0,01 cent/GB  =  5000 euros

● ¿Quién lo paga?
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